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Resumo

A existéncia de vieses que sustentam a “irracionalidade racional” prejudica a
implementacao de politicas economicas recomendadas por especialistas. Neste
artigo, testamos a existéncia desses vieses para uma amostra coletada pelos auto-
res por meio de questionario virtual (n = 373). A andlise empirica mostrou evi-
déncias de influéncia da ideologia em quase todos os vieses. Individuos mais
“conservadores” e “liberais” possuem menos vieses de forma geral. Nao foram
encontradas evidéncias de algum papel do nivel educacional sobre os vieses, o
que pode ser resultado de problemas da amostra.

Palavras-chave: Irracionalidade racional; Economia politica comportamental;
Escolha publica.

1
INTRODUCAO

Sera que os eleitores acreditam mais em conspiracoes do que em mecanis-
mos de precos? O congelamento de fretes é visto pelas pessoas como uma
solucdo nao apenas para caminhoneiros, mas também para toda a economia
brasileira?

Questdes como essas pressupdem a relevancia de testar possiveis vieses nas
crencas das pessoas. A economia politica comportamental, expressao criada por
Bryan Caplan, segue em busca de um conhecimento mais amplo acerca desses
vieses, ja que sua existéncia nos ajudaria a compreender melhor o mercado
politico no que concerne a existéncia ou ndo de falhas'.

Em alguns de seus trabalhos (CAPLAN, 2008; CAPLAN; MILLER, 2010%),
o autor encontra evidéncias empiricas de que nao economistas possuem quatro
tipos de vieses: 1. viés antimercado; 2. viés antiestrangeiro; 3. viés anticonserva-
cao do trabalho e, finalmente, 4. viés pessimista. Veremos a seguir uma expli-
cacao de cada viés, mas, por enquanto, € suficiente destacar que qualquer um
desses vieses afasta as conclusoes do eleitor médio da opinido dos especialistas.

1 Trata-se de um debate entre a abordagem na tradicdo de Chicago (bons exemplos de trabalhos importantes
sao: Becker (1983) e Wittman (1989)) e a tradicional abordagem da chamada “Escola de Virginia” represen-
tada pelos trabalhos de James Buchanan, Gordon Tullock e outros (o resumo mais abrangente, nesse caso,
é Mueller (2003)).

2 Ver também Miller (2009).
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Por que estudar o tema? Como destacam Caplan e Miller (2010)°, caso
exista um viés sistematico entre as crencas do putblico e as dos economistas,
fica enfraquecido o apoio popular a politicas econémicas que facam sentido
(economico)*. E facil perceber que o baixo apoio popular a propostas de poli-
ticas publicas por parte do publico pode advir ndo apenas da ignorancia, mas
também desse viés’.

Além disso, conforme trabalhos recentes da Institutional and Organizational
Analysis (I0A), como Alston et al. (2016) e Alston et al. (2018), crencas — em
sentido muito parecido com o utilizado por Caplan em seus trabalhos — po-
dem ser caracterizadas por path dependence, e nao necessariamente sustentar o
melhor caminho para o desenvolvimento economico®.

Por fim, o motivo mais importante talvez seja iniciar a busca pela com-
preensao mais aprofundada acerca do tema: quanto maior for o hiato entre as
crencas esposadas por especialistas e as do publico, mais lentamente uma so-
ciedade conseguira avancar na direcao da prosperidade socioecondmica, con-
forme sera explicado a seguir.

2
ELEITORES E SEUS VIESES

Como destacado pela Escolha Publica’, um dos problemas da politica é a
assimetria informacional entre eleitores e candidatos (ou eleitos) que geral-
mente resulta em selecio adversa dos politicos®. A abordagem de Downs
(1999) explica o fenomeno analisando o lado da demanda, ou seja, a escassez
do tempo dos eleitores que, aliado a baixa probabilidade decisoria de seu

Ver também Caplan (2001, 2002).

4 Traducdo livre de: “if the public has systematically biased beliefs about economics, sound economic policy will fre-
quently lack popular support” (CAPLAN; MILLER, 2010, p. 636).

5  Como destacam Caplan e Miller (2010, p. 636), “large diferences between economists and the public persist even
after controlling for income, job security, political party identification, ideology, and more [...]”.

6 Os trabalhos da IOA seguem como um desenvolvimento da Nova Economia Institucional. Os trabalhos de
Caplan, por sua vez, sao oriundos do debate, em Escolha Publica, acerca da (in)eficiéncia da democracia.
Nota-se que ambas as linhas de pesquisa destacam o estudo das crencas, considerando a possibilidade de
que elas possam levar a equilibrios sociais ineficientes. Um estudo comparativo dessas linhas, contudo, vai
além do escopo deste artigo.

7 Ver, por exemplo, Mueller (2003) e Tollison (2012).

8  Uma explicacdo nao técnica e didatica do problema encontra-se em Silva (2018).
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voto, levaria, racionalmente, os eleitores a néo se informarem tanto sobre po-

liticos. Trata-se da hipétese da ignordncia racional.

Uma hipotese alternativa, proposta por Caplan, é a da irracionalidade racio-
nal. De forma simples, a ideia é que crencas irracionais sobre a realidade, quan-
do pouco custosas ao eleitor, podem se manter por muito tempo, e, indepen-
dentemente do problema da busca de informacéo levantado por Downs (1999),
a selecao adversa de politicos seguira ocorrendo. Conforme Silva (2018, p. 170):

Se o eleitor médio, no entanto, acreditar que graves problemas podem de-
correr de uma abertura comercial (desemprego, crises econémicas, faléncia
de industrias nacionais), superestimando suas crencas, apesar de todas as
evidéncias empiricas relevantes apontarem que no livre comércio os ganhos
a populacdo sdo maiores do que as perdas, entdo muito provavelmente a
politica irracional seré a escolhida.

A irracionalidade é racional, nesse sentido, quando nao custa muito ao
individuo assumir crengcas irracionais’. Em outras palavras, quando ha uma
curva de demanda negativamente inclinada por irracionalidade. Por exemplo,
no tempo da Guerra Fria, na URSS, era relativamente mais barato desprezar a
genética do que a fisica atdbmica com base em argumentos de (in)compatibili-
dade ideologica com o marxismo. Raymond Aron (1982, p. 271) ilustra bem
o problema:

No tempo de Stalin, eles mandavam os geneticistas para campos de concen-
tracdo porque a genética, segundo eles, estava em contradicdo com o mar-
xismo. Esse tipo de exagero, ou de estupidez, em grande parte desapareceu,
atualmente. Os cientistas, sobretudo aqueles que s&o Uteis ao poderio mili-
tar, tém uma relativa liberdade de pensamento.

9 Um insight esclarecedor, nesse sentido, é o de Lemieux (2018), quando discute os incentivos para a impren-
sa especializada em mercados financeiros: “The financial press is less prone to popular biases because it sells so-
mething else than entertainment and confirmation bias; it sells information that has market value”.
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Ou seja, em uma sociedade na qual privilégios sio obtidos primordialmente a
partir da relacdo com o Estado' e o desenvolvimento do complexo industrial-mi-
litar ¢ prioridade, professar crencas irracionais sobre a genética é relativamente
mais barato (pois defender publicamente crencas racionais sobre genética pode
ser tdo caro a ponto de lhe custar a carreira) do que sobre a tecnologia de misseis.

A irracionalidade racional, entao, apresenta-se em quatro vieses apontados
por Caplan em suas pesquisas, a saber: antimercado, antiestrangeiro, anticon-
servacdo do trabalho e pessimismo. Vejamos cada um deles.

2.1 Viés antimercado

Essencialmente, trata-se da tendéncia de subestimar os beneficios econo-
micos gerados pelo mercado. Uma das discussoes em que esse viés geralmen-
te surge — e, obviamente, é usado por grupos de interesse — diz respeito a al-
teracdes no mercado que estimulam a concorréncia (o caso dos aplicativos
“99” e “Uber”, por exemplo). Em uma discussdo originalmente néo relaciona-
da a esse viés, Rubin (2014) se queixa da énfase assimétrica dos economistas
na dimensdo competitiva e ndo na cooperativa dos mercados, o que, no con-
texto deste artigo, poderia ser uma das explicacoes da persisténcia desse viés.

2.2 Viés antiestrangeiro

Trata-se da tendéncia de subestimar os beneficios economicos com estran-
geiros. Nao sdo raros os comentarios de pessoas contra imigrantes ou porque
sejam pobres ou porque “roubarao os empregos” ou “trarao cultura incompa-

tivel com a brasileira™!.

2.3 Viés anticonservacao do trabalho

A conservacao do trabalho deve ser cuidadosamente definida para que nao
haja confusdo sobre esse viés. Tomando o exemplo classico de Bastiat, é pos-

10 Shughart e Tollison (1993) mostraram evidéncias de que o desempenho olimpico dos paises do bloco sovié-
tico, em termos de medalhas, piorou, relativamente, apos o fim da URSS, o que ¢ compativel com a mudan-
ca na estrutura de incentivos que acompanhou esse acontecimento.

11 Esses argumentos apareceram durante a polémica sobre a Lei de Migracao (que substituiu o Estatuto do
Estrangeiro). Para detalhes, ver Iandoli (2017).
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sivel ndo conservar trabalho, isto é, usa-lo mais, em datilografia empregando
duas pessoas por teclado: uma que use apenas a mao esquerda e outra que use
apenas a direita. A despeito da simplicidade desse exemplo, choques tecnolo-
gicos que poupam trabalho parecem ter um efeito ambiguo na percepcao dos
ndo economistas, talvez pelo efeito disruptivo (schumpeteriano) que causa na
percepcdo de que alguns postos de trabalho poderdo desaparecer'.

Como destaca Caplan (2008), o viés é derivado, parcialmente, da propria
caracteristica do mercado que é ser uma economia de trocas. Em suas palavras:

Se vocé receber uma méaquina de lavar como presente, o beneficio é seu;
vocé tem mais tempo livre e a mesma renda. Se vocé for substituido, o bene-
ficio sera para outras pessoas; vocé tem mais tempo livre, mas sua renda cai
temporariamente. Nos dois casos, porém, sociedade conserva trabalho va-
lioso (CAPLAN, 2008, p. 43, traducédo nossa)."

Obviamente, o viés parece surgir do caso em que hd externalidades, o que
¢ compativel com o que se observa: discussoes acaloradas sobre o impacto de
mudancas tecnologicas geralmente se baseiam na tensio gerada pelo embate
entre beneficios liquidos privados e publicos.

2.4 Viés pessimista

Trata-se da tendéncia de sobre-estimar a severidade dos problemas econo-
micos e subestimar o desempenho (recente) passado, presente e futuro da
economia. Esse viés ¢ ilustrado, por exemplo, pela mistica dos velhos bons
tempos observada por Cox e Alm (1999 apud CAPLAN, 2008). Como os au-
tores explicam, o viés se manifesta tanto em problemas de curto e médio pra-
zos (como no exagerado pessimismo quanto a um déficit trimestral na balanca
comercial) quanto sobre as tendéncias de longo prazo (como as populares
teses sobre supostas tendéncias inevitaveis de queda nos padroes de vida,

12 A assimetria entre um “emprego existente” e um “emprego que nao foi criado ainda” parece ser um dos
motivos dessa ansiedade.

13 If you receive a washing machine as a gift, the benefit is yours; you have more free time and the same income. If your
get downsized, the benefit goes to other people; you have more free time, but your income temporarily falls. In both
cases, though, society conserves valuable labor (CAPLAN, 2008, p. 43).
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como na famosa controvérsia entre Julian Simon e Paul Ehrlich (WORSTALL,
2013)"*,

2.5 Os vieses e a armadilha das ideias

Como esses vieses se enquadram em um problema econémico? O modelo
desenvolvido por Caplan (2002, 2003a, 2003b, 2003¢) tem a ver com a dina-
mica proposta por sua nocdo de que individuos podem ter preferéncias por
crencas. Em outras palavras, individuos podem escolher acreditar em alguns
tipos de crencas que se desviam mais ou menos do que seria racional confor-
me o preco relativo representado pela perda de riqueza associada a manifesta-
¢@o publica dessa crenca.

Para entender o exemplo, imagine o caso de um analista financeiro que
afirme, publicamente, decidir sobre a alocacao de fundos financeiros confor-
me visoes associadas a gnomos ou unicérnios. Sua perda potencial de riqueza
¢ elevada nesse caso quando comparamos, por exemplo, um apresentador de
programas de televisao infantil que expresse a mesma crenca.

Pode-se fundamentar a dindmica macroeconomica a partir dessa concep-
¢do comportamental. Desenvolvida originalmente em Caplan (2003c). Pode-
-se fundamentar a dinamica macroeconomica a partir dessa concepcdo com-
portamental. Desenvolvida originalmente em Caplan (2003¢)", a chamada
armadilha das ideias (idea trap) encontra sua forma mais desenvolvida no li-
vro de 2008, a chamada armadilha das ideias (idea trap) encontra sua forma
mais desenvolvida no livro de 2008.

As variaveis importantes sio as ideias, as politicas e o crescimento. As trés
“leis de movimento” propostas por Caplan sao: 1. boas ideias causam boas
politicas, 2. boas politicas causam bom crescimento e 3. bom crescimento
causa boas ideias. Nas palavras do autor'”:

14 Esse viés pessimista nao deve ser confundido com oscilacdes de curto prazo nos niveis de pessimismo que
geralmente sao divulgadas na imprensa com alguma frequéncia (por exemplo, Campos (2015)).

15 J., Warner, A., 1995a. Economic convergence and economic policies. NBER Working Paper n. 5039. Natio-
nal Bureau of Economic Research, Cambridge, MA.

16 Um resumo bastante didatico encontra-se em Caplan (2004).

17 Ver também um resumo igualmente didatico e mais recente em Tarko (2016).
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BA terceira lei sé me ocorreu quando eu estudava as crencas do publico sobre
economia, e percebi que o crescimento da renda parece aumentar a alfabeti-
zagdo econémica, mesmo que o nivel de renda nao o faga. Em outras palavras,
as pessoas pobres cujas rendas estdo aumentando — como imigrantes mais
recentes — tém mais do que a quantidade média de senso econémico; as pes-
soas ricas cujas rendas estdo caindo - como a familia Kennedy — tém menos.

Esse modelo béasico tem uma implicacéo surpreendente: hd mais de um re-
sultado em se permanecer no poder. A boa noticia € que vocé pode obter
resultados favoraveis em todos os aspectos. Boas idéias levam a boas politi-
cas, boas politicas levam a um bom crescimento e o bom crescimento reforca
as boas idéias. A méa noticia é que vocé também pode ficar atolado no resul-
tado oposto. Uma sociedade pode ficar presa em uma “armadilha de idéias”,
onde idéias ruins levam a politicas ruins, politicas ruins levam a crescimento
ruim e crescimento ruim cimenta idéias ruins (CAPLAN, 2001, p. 395, tradu-

cdo nossa).'

Para um estudo mais amplo dessas hipdteses, portanto, é necessario obter
dados acerca das crencas dos individuos. Conquanto Caplan tenha tido algum
sucesso nesse quesito para os Estados Unidos, até este trabalho, nao temos
noticias de esforcos similares no Brasil, o que, de certa forma, é surpreenden-
te dada a crescente popularidade da economia comportamental e o cresci-
mento no uso de dados sobre crencas (como os da World Values Survey) em
estudos cientificos.

Finalmente, vale destacar que o preco da adocdo de crencas irracionais
pode ter um componente coletivo de sabor olsoniano. Em outras palavras, o
individuo poderia se empenhar na publicizacdo de suas crencas irracionais a
fim de evitar estigmatizacdo dos grupos a que pertence (ou para ser recom-
pensado por eles)". Esse é o argumento, por exemplo, de lannaccone e Ber-

18 The third law only dawned on me when I was studying the public’s beliefs about economics, and noticed that income
growth seems to increase economic literacy, even though income level does not. In other words, poor people whose
income is risin — like recent immigrants — have more than the average amount of economic sense; rich people whose
income is falling — like the Kennedy family — have less.

This bare-bones model has a surprising implication: There is more than one outcome with staying power. The good
news is that you can have favorable results across the board. Good ideas lead to good policy, good policy leads to good
growth, and good growth reinforces good ideas. The bad news is that you can also get mired in the opposite outcome.
A society can get stuck in an “idea trap”, where bad ideas lead to bad policy, bad policy leads to bad growth, and bad
growth cements bad ideas (CAPLAN, 2004).

19 A ideia é sucintamente resumida por Monasterio (2011) em seu blog. Agradecemos essa observacdo ao
professor Cristiano Oliveira (Universidade Federal do Rio Grande — Furg).
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man (2006, p. 116, traducao nossa), em seu estudo sobre radicalismo reli-
gioso®’: “Os estigmas sociais tornam oneroso (ou mesmo impossivel) realizar
atividades fora do grupo e, a medida que o preco das atividades externas
aumenta, a demanda por substitutos internos aumenta.””!

Como se percebe nessa citacao, em situacoes como a de extremismo reli-
gioso a ameaca de estigma social diminui bastante o custo da adocao de cren-
cas irracionais, ceteris paribus. E possivel imaginar, portanto, que mesmo indi-
viduos com nivel de educacdo universitario expressem apoio a crencas
aparentemente irracionais apenas para agradarem aos grupos (ou “bolhas”) a
que pertencem.

2.6 E o brasileiro?

Lamentavelmente, a nao existéncia de pesquisas sobre o tema no Brasil li-
mita o nosso conhecimento sobre a possivel existéncia de um ou mais desses
vieses, suas caracteristicas ou sua evolucéo ao longo do tempo. Nédo temos
pesquisas que busquem explorar esses vieses, e, nesse sentido, este artigo re-
presenta uma andlise exploratéria, mas de alcance limitado. A amostra utiliza-
da no artigo é detalhada na proxima secao.

3
ESTATISTICAS DESCRITIVAS

Posto o objetivo do presente artigo, a primeira limitacio enfrentada diz
respeito a indisponibilidade de dados para o Brasil que abranjam opinioes de
uma amostra de individuos sobre economia e assuntos relacionados. Sendo
assim, foi necessario adotar como estratégia alternativa a utilizacdo do sistema
Google Formularios, de modo que o questionario da General Social Survey
(GSS), utilizado por Caplan e Miller (2010), fosse replicado com algumas
adaptacdes para o contexto brasileiro atual. Como resultado da divulgacao e

20 Ver também Berman (2000, 2011) e Berman e Laitin (2008)

21 “Social stigmas make it costly (or even impossible) to engage in activities outside the group, and as the price of ex-
ternal activities rises, the demand for internal substitutes increases”.

22 Nesse sentido, uma leitura complementar interessante seria o estudo de Gambetta e Hertog (2017) sobre os
engenheiros que se tornaram terroristas islamicos.
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solicitacdo de resposta a pesquisa, via plataformas digitais, foi possivel atingir
o numero de 373 observacoes nacionalmente.

Embora a aplicacdo de questionarios, por meio de plataformas digitais, con-
torne o problema de obtencao de dados até entao inexistentes, implique baixos
custos monetdrios e de tempo, além de permitir que o individuo que responde
mantenha-se anénimo, pode gerar outros problemas inerentes, como a autos-
selecao e a baixa representatividade populacional da amostra. Portanto, confor-
me esperado, quando se analisam as estatisticas das respostas ao formulario em
questdo, podem-se notar indicios dessas limitacdes que, a principio, sao difi-
ceis de transpor. Entre as caracteristicas que ganham destaque nesse sentido,
temos na Tabela 1 que, apesar de a média de idade ser de 33,88 anos e estar
dentro da representatividade da piramide etéria brasileira®, 74% sio homens,
apenas 6% sdo negros, e a média de 4,74 indica que a amostra é composta por
individuos de alta escolaridade. Sobre aspectos socioecondomicos, prevalecem
aqueles que nao observaram evolucao positiva da renda nos tltimos cinco anos
(média de 2,17), possuem expectativa de estabilidade no emprego (média de
3,27) e tém média de 2,25 televisores e de 1,62 veiculo. Ademais, quanto a
ideologia, a média de 5,41 indica que o grupo que respondeu a pesquisa é
composto por maioria que tende a direita.

Tabela 1

Média e desvio padrao das respostas ao questionario adaptado da
GSS - variaveis independentes

Variaveis Questao Média Desv:o
padréo
Idade Idade 33,88 11,32
Idade_2 Idade ao quadrado 1275,62 906,08
Homem Sexo 0,74 0,44
Negro Etnia 0,06 0,25
Alternativas de resposta a questao abaixo: 1 = “Esta no
ensino médio”; 2 = “Completou o ensino médio”; 3 =
“Esta no ensino superior”; 4 = “Completou o ensino
superior”; 5 = "Esta no mestrado”; 6 = “Completou o
mestrado”; 7 = “Esta no doutorado”; 8 = “Completou o
doutorado”
(continua)

23 Mais informacoes estdo disponiveis em: https://censo2010.ibge.gov.br/sinopse/webservice/frm_piramide.
php. Acesso em: 19 ago. 2019.
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Tabela 1

Média e desvio padrao das respostas ao questionario adaptado da
GSS - variaveis independentes (concluszo)

Em termos de sua formacao educacional, vocé: 1,64

Alternativas de resposta a questao abaixo: 1 =
"Extrema esquerda”; 2 = "Esquerda”; 3 = “Levemente
de esquerda”; 4 = “Moderado”; 5 = “Levemente de
direita”; 6 = "Extrema direita”; 7 = “Liberal”

Politicamente, vocé se vé como:

Alternativas de resposta a questao abaixo: 1 = “Ficou
melhor”; 2 = "Piorou”; 3 = “N&o se alterou”

Nos dltimos cinco anos (2013-2017), sua situacao 0,85

financeira ficou melhor, pior ou néo se alterou?

Alternativas de resposta a questao abaixo: 1 = “Muito
provavelmente”; 2 = “Provavelmente”; 3 = “N&o muito
provavelmente”; 4 = “Muito pouco provavel”

Em relacdo aos proximos 12 meses, o quao 0,92

provavelmente vocé acha que perderé seu emprego (ou
permanecera fora do mercado de trabalho)?

1,67
1,01

O numero de televisores em sua casa/apartamento?

O ndmero de automdveis/motocicletas de sua familia?

Nota: As varidveis homem e negro sdo dummies que assumem valor igual a 1 se o indivi-

duo é homem e negro, respectivamente.

Fonte: Elaborada pelos autores.

Por sua vez, a Tabela 2 registra as médias das respostas para as variaveis
dependentes (yi,i=1, ..., 33.) na analise econométrica efetuada. Dessa forma,
seguindo Caplan e Miller (2010), também sao divididas as perguntas e afirma-
cdes do questiondrio nas seguintes categorias: 1. viés antimercado, em que se
busca capturar a compreensao sobre os efeitos da intervencdo do Estado na
economia de mercado; 2. viés antiestrangeiro, tal que as questoes possuem
foco na opinido sobre imigracao e relacio de comércio com outros paises; 3.
viés anticonservacao do trabalho, que implica que as afirmacoes expressam a
crenca de que o governo deve intervir no sentido de criacdo e manutencao do
emprego; e 4. viés pessimista, categoria a qual se detém na percepc¢ao sobre
situacoes passadas e presentes e nas expectativas sobre eventos futuros.
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Tabela 2

Média e desvio padrao das respostas ao questionario adaptado da
GSS - variaveis dependentes (concluszo)

Variaveis (yi) Questao Média Desv:o
padréao
y31 A despeito do que alguns dizem, a situagdo/condigao do 0,31 0,46
brasileiro médio é pior, ndo melhor.
y32 Trazer uma crianca ao mundo, hoje em dia, do jeito que 0,57 0,50
as coisas vao, dificilmente pode ser uma decisao justa.
Alternativas de resposta a questao abaixo: 1 = “Muito
melhor”; 2 = "Melhor”; 3 = “Similar”; 4 = “Pior"”; 5 =
“Muito pior”
y33 Quando seus filhos estiverem na idade que vocé esta 2,41 1,02
agora, vocé acha que o padrdo de vida serd mesmo que
o seu agora.

Nota: As variaveis y31e y32 sdo dummies que assumem valor igual a 1 se o individuo dis-
corda das respectivas afirmacdes.

Fonte: Elaborada pelos autores.

Tendo em vista os vieses, no primeiro grupo (viés antimercado), fica em
evidéncia que parcela significativa da amostra se posiciona contra a fixacao de
precos pelo governo (média de 4,25) e possui o entendimento de que tal atua-
¢do nao é responsabilidade deste (média de 4,09). Também, com média de
3,91, ha predominancia de individuos que nao apoiam a rigidez salarial im-
posta pelo governo, enquanto ha neutralidade no que tange a sua acéo regu-
lamentando o setor privado (média de 3,05).

Sobre o papel do governo, os individuos da amostra revelam tendéncia em
nao acreditar que o governo deveria intervir no sentido de garantir o sucesso
de empresas privadas (média de 2,91), embora considerem necessarias medi-
das que reduzam a assimetria de informacao entre empresas privadas e consu-
midores (média de 1,85). Por sua vez, as médias para o papel do governo nos
setores elétrico, petroleiro e financeiro de 2,38, 2,41 e 2,57, respectivamente,
indicam predominar a compreensao de que o governo nao deve estatiza-los,
nem controlar precos e lucros do setor financeiro, apesar de a média de 2,86
apontar para a concepc¢do de que este ultimo ndo obtém aprovacio em seus
moldes atuais.

Ademais, sobre o setor privado, sobressai a opinido de que possui montan-
te de poder adequado (média de 2,92), ha concordancia de que esse setor
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pode ser a melhor forma de resolver os problemas do pais (média de 2,50),
mas ha uma neutralidade quanto a acreditar que o foco deve estar no lucro
(média de 3,38), que a distribuicao deste deva focar os trabalhadores (média
de 3,43) e também sobre apoiar que somente empresas lucrativas devam par-
ticipar do mercado (média de 2,86).

Por fim, nesse topico, prevalece na amostra o entendimento de que nao ha
justica na distribuicdo dos lucros das empresas, de acordo com a média de
3,91 para a afirmacao, e de que nao é natural o conflito entre trabalhadores e
empresas, 0 que pode ser visto pela média de 3,68.

No que diz respeito ao viés antiestrangeiro, as respostas mostram uma ten-
déncia a nao se incentivar a imigracao (média observada de 2,64, indicando
que o numero de imigrantes deva ficar como esta). Quanto a tomar medidas
mais duras para impedir a entrada de imigrantes, a média de 3,19 também
indica alguma neutralidade, enquanto ha contrariedade sobre tais medidas
quando se trata de imigrantes de paises mais pobres (média de 4,13). Por sua
vez, quando o “estrangeiro” nao é mais o imigrante, mas bens e servicos, tem-
-se uma posicao contrdria ao estabelecimento de limites a importacao (média
de 4,10), sendo possivel notar a compreensdo de que a sociedade aufere ga-
nhos com a imigracio (média de 2,02) e com a participacdo no Mercosul
(média de 2,02).

O terceiro bloco de afirmacdes abrange o viés anticonservacao do trabalho.
Em geral, as evidéncias sdo as de que ha um viés contrario a interferéncia go-
vernamental no mercado de trabalho por meio da criacao direta de empregos.
Nota-se, para a primeira pergunta, que a média de 2,83 aproxima-se da opi-
nido nem a favor nem contra no que diz respeito ao governo financiar projetos
visando a criacdo de ocupacdes. Porém, nas perguntas seguintes, fica claro
que os individuos sao contra o governo reduzir a jornada de trabalho para
ampliar a oferta de empregos (média de 3,86), tampouco deve oferecer supor-
te a industrias em situacao desfavoravel em favor da manutencao dos postos
de trabalho que gera (média de 4,09). Mais uma vez, a visao contra o assisten-
cialismo manifesta-se com a auséncia de percepcdo de que é responsabilidade
do governo fornecer empregos aos que os desejam, o que pode ser visto pela
média de 3,99.

Por fim, quanto ao viés pessimista, as respostas médias de 3,16 e 2,93, res-
pectivamente, mostram que a opinidao sobre a economia no ano anterior e a
expectativa sobre o ano que se segue é de que nao houve e niao havera grandes
mudancas. Com a média de 2,59 indicando tendéncia a discordar de que é pos-
sivel viver bem no Brasil, predomina na amostra a compreensao de que o brasi-
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leiro médio esta em situacao pior que os demais (69%). Porém, 57% néo veem
como decisdo injusta com as criancas o ato de ter filhos nos atuais ambientes
econdmico e social, além de terem a expectativa de que o padrao de vida de seus
filhos sera melhor do que os respondentes usufruem hoje (média de 2,41).

4
RESULTADOS

Estimaram-se 33 modelos de variavel dependente limitada, dois deles via
Probit (distribuicdo cumulativa da normal padrio) e 31 estimacoes em Probit
ordenado (por maxima verossimilhanca). A escolha observada (a partir de
uma variavel latente) esta relacionada as possibilidades de respostas a cada
uma das questoes, visto que em dois casos temos dummies (y31 e y32) e nos
demais temos alternativas possiveis em que a ordenacao é relevante na analise.
Em cada um dos casos, realizamos teste de significancia global do modelo e
individual dos regressores (testes de Wald e Z, respectivamente).

Apresentamos na Tabela 3, como exemplo, os resultados estimados dos
determinantes das respostas as cinco primeiras dimensoes avaliadas. Todas as
outras estimacoes encontram-se documentadas nas tabelas de A.1 a A.6 no
“Anexo” deste artigo. Vale notar que todos os modelos sao estatisticamente
significativos em termos globais, o que implica que pelo menos uma das va-
riaveis de cada modelo é significativa estatisticamente a um nivel de signifi-
cancia de 10%.

O primeiro modelo estima os determinantes da opinido do individuo en-
trevistado quanto a fixacao dos salarios (yl) por parte do governo (1 para
fortemente a favor e 5 para fortemente contra). Apenas as variaveis homem e
ideologia sao significativas a 10%, ambas com coeficientes positivos, o que
sugere que homens individuos liberais sio menos propensos a aceitar inter-
vencdo do governo na questdo salarial**. Assim, por exemplo, para o modelo
(1), controlado por outros fatores, o aumento de uma unidade na escala de
ideologia (ou seja, caminhando-se da “esquerda” para a “direita”) gera um

24 Vale destacar que o género pode ser uma variavel determinante para algumas escolhas. Gambetta e Hertog
(2017), por exemplo, encontram evidéncias de que alguns tracos de personalidade sdo mais comuns em
homens do que em mulheres, o que ajuda a entender, nesse estudo, por que se observa uma assimetria
entre homens e mulheres no terrorismo de extrema direita e de extrema esquerda (no caso, a presenca fe-
minina praticamente néo existe nos grupos de extrema direita).
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aumento de 43% na resposta negativa a fixacdo dos salarios pelo governo®.
Interpretacdes similares podem ser feitas para as demais regressoes estimadas.

Qualitativamente, os resultados se repetem para os casos de fixacio e contro-
le de precos pelo governo (y2 e y3). Para os casos em que cendrio de crescimen-
to de renda nos ultimos anos foi estavel, aceitam mais facilmente a intervencio
dos governos quanto a regulacao do setor privado e maior ajuda as empresas.

Tabela 3
Resultados das regressdes por Probit ordenado

(continua)

25 Tal resultado ¢ obtido pela exponencial do coeficiente da varidvel ideologia nessa regressio, ou seja, exp
(0,3578).
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Tabela 3
Resultados das regressoes por Probit ordenado (concluséo)

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.

A Tabela 4 resume qualitativamente os resultados quanto aos determinan-
tes dos diversos tipos de viés. Utilizamos nas tabelas o sinal positivo (+) quan-
do a variavel é significativa estatisticamente (a pelo menos 5%) e seu efeito
estimado é positivo. O sinal negativo (-) foi utilizado para o caso de variaveis
significativas e efeito estimado negativo. As variaveis nao significativas estatis-
ticamente foram descritas na tabela como ns.
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Tabela 4
Resultados qualitativos

(continua)
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Tabela 4

Resultados qualitativos (conclusio)

Varidveis Idade Idade 2 Homem Negro N|’vel_~ Ideologia Cresc_ Em’p_ TV  Veiculos
Educacdo Renda  Estavel
Viés pessimista
ns ns ns ns ns ns ns ns ns ns
ns ns = ns ns ns ns ns ns =
ns ns ns ns ns aF = ns ns ns
ns ns ns ns ns ns A ns ns ns
- aF A - ns ns ns < ns ns
ns ns = E ns ns = S ns ns
Nota: “+" e "-" indicam efeitos positivo e negativo, respectivamente, enquanto “ns” sig-

nifica que ndo houve significancia estatistica.

Fonte: Elaborada pelos autores.

Em termos gerais (tanto para viés antimercado, antiestrangeiro etc.), a va-
riavel que se mantém significativa e com sinal coerente é mesmo a ideologia.
Individuos que se classificam como “mais de direita e liberais” sio mais pro-
pensos a aceitar um mundo em que as trocas voluntarias sio mutuamente
benéficas e nao necessitam, de maneira geral, de qualquer intervencio do
governo. Quanto ao viés pessimista, nao temos um padrdo definido sobre seus
determinantes (apenas para y32, no qual o efeito encontra evidéncias favora-
veis a existéncia do viés). Tais individuos também s@o estatisticamente mais
otimistas quanto ao futuro. Vale comentar que controles como TV e veiculos
sdo nao significativos estatisticamente em varios dos modelos estimados.

Adicionalmente, realizamos uma andlise simples de sensibilidade dos resul-
tados. Como nossa amostra apresenta uma concentracao de individuos que se
classificam como liberais (35,67%), avaliamos os resultados com a eliminacao
deles (133 observacoes) e os resultados ndo se alteraram. Documentamos no
“Anexo” (Tabela A.7) os resultados para determinantes da opinido do individuo
entrevistado quanto a fixacao dos salarios (y1) por parte do governo. Verifica-se
que a variavel ideologia é novamente positiva e significativa estatisticamente.

Além disso, realizamos o teste chi-quadrado formal de Long e Freese
(2001) para a hipotese de proporcionalidade dos Probit ordenados (que equi-
vale a testar a significancia dos cutoffs ou limiares). Os resultados sdo apresen-
tados na Tabela A.8. A avaliacdao sugere que, em 18 dos 31 modelos ordena-
dos, a hipdtese nula de proporcionalidade nao é rejeitada, ou seja, considerar
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a variavel dependente como ordenada é escolha adequada. Entretanto, os re-
sultados ndo valem para os outros casos.

Long e Freese (2001) sugerem, nesses casos, estimar um modelo em que a
variavel dependente limitada seja considerada uma multinomial nao ordenada.
Realizamos as estimagoes de modelo Probit multinomial padrao (Tabela A.8). A
estimacdo também é realizada por maxima verossimilhanca. Os resultados sao
apresentados na Tabela A.9. Observe, por exemplo, o caso de y2, sobre se o
governo deve fixar os precos. Individuos mais identificados com ideologia mais
liberal, controlada por outros fatores, sdo mais propensos a discordar fortemen-
te desse tipo de intervencdo governamental nos mercados. O mesmo ocorre
para o caso de yl4, se as corporacdes deveriam direcionar parte maior de seus
lucros para trabalhadores do que para acionistas. Novamente, individuos mais
liberais sao mais propensos a discordar fortemente de tal afirmacéo.

Qual ¢ a interpretacao desses resultados? Em primeiro lugar, ressalta-se que
as conclusoes que se podem extrair deste trabalho nao possuem validacao exter-
na e restringem-se apenas a amostra. Nesse sentido, trata-se de um publico com
alta escolaridade e com um viés a direita do espectro ideoldgico (“conservador/
liberal™). A baixa variabilidade da amostra em termos de renda também é um
limitador para nossa analise. Dito isso, o resultado marcante é que aqueles loca-
lizados a esquerda do espectro ideologico tém maior probabilidade de apresen-
tar vieses — tal como em Miller (2009) para os Estados Unidos.

S
CONSIDERACOES FINAIS

Inserido no contexto da economia politica comportamental, o presente traba-
lho objetivou fornecer evidéncias para o Brasil sobre os fatores que aproxi-
mam as opinioes de ndo economistas e economistas. A existéncia de vieses,
nesse aspecto, torna mais dificil a implementacao eficiente de politicas econd-
micas que potencializam ganhos de bem-estar, e, paradoxalmente, a contri-
buicao dos proprios eleitores para esse resultado que os prejudica pode ser
um fator relevante.

26 “Liberal”, vale destacar, no sentido europeu, nao no sentido norte-americano. Neste tltimo caso, o correto
seria dizer que o publico esta no espectro “conservador-libertario”.
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Para estudar esse problema no caso brasileiro, aplicou-se um questionario
por meio do sistema Google Formularios, e, a partir dai, foram estimados
modelos Probit e Probit ordenado.

Os resultados da analise empirica apontam para a ideologia como, pratica-
mente, a Unica variavel relevante para essa amostra, e eleitores mais conserva-
dores nessa métrica sao os que apresentam menos vieses, de forma geral. A
auséncia da significancia estatistica da proxy de educacao pode significar um
problema com a amostra, mas também pode ser uma evidéncia de que talvez,
para o caso brasileiro, a sustentacdo de crencas irracionais possa ter a ver com
algum tipo de incentivo seletivo de grupos de interesse, no espirito de Olson
(1999) e nos estudos sobre radicalismo religioso de Berman (2000, 2011),
lannaccone e Berman (2006) e Berman e Laitin (2008).

Embora de escopo limitado no que diz respeito as conclusoes, o artigo é
pioneiro na analise do chamado mito do eleitor racional no Brasil, ou seja, na
busca de uma compreensao mais aprofundada acerca dos supostos vieses que
influenciariam as decisdes de votos dos eleitores. Trabalhos futuros sobre esse
tema precisam enfrentar o desafio de construcao de amostras com maior nu-
mero de observacoes, de modo que se obtenha maior representatividade dos
parametros populacionais.

BRAZILIAN RATIONAL VOTER MYTH: DO YOU VOTE
IRRATIONALLY?

Abstract

The existence of biases related to the so-called “irrational rationality” works
against the good implementation of economic polices advised by experts. In this
article, we test for the existence of those biases using a original sample collected
online (n = 373). The empirical analysis found evidences of the influence of the
ideology factor in almost all biases. In general, “conservative” and “libertarian”
individuals are less biased. We couldn't find evidences of the role of education on
those biases, which could be a problem with our sample.

Keywords: Rational irrationality; Behavioral political economy; Public choice.
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ANEXO

Tabela A.1

Resultados das regressdes por Probit ordenado

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.2
Resultados das regressoes por Probit ordenado

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.3
Resultados da regressao por Probit ordenado

Nota: * p < 0,10, ** p < 0,05, *** p < 0,01. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.4
Resultados da regressao por Probit ordenado

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.5
Resultados da regressao por Probit ordenado

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.6
Resultados da regressao por Probit ordenado

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.7
Resultados da regressao por Probit ordenado sem liberais

Nota: * p < 0,05, ** p < 0,01, *** p < 0,001. Estatistica Z em parénteses.

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.8

Teste Long e Freese para hipétese de proporcionalidade dos Probit
ordenado

Fonte: Elaborada pelos autores.
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais”

(continua)
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluséo)

(continua)
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluséo)

t statistics in parentheses

* 5<0.05, ** p<0.01, *** p<0.001
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluséo)

(continua)
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluséo)

(continua)
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluséo)

t statistics in parentheses

* <0.05, ** p<0.01, *** p<0.001

(continua)




W Revista de Economia Mackenzie, v. 16, n. 2, Sdo Paulo, SP e JUL./DEZ. 2019  p. 10-52
ISSN 1808-2785 (on-line)

Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (conclusdo)

(continua)
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Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (conclusdo)

(continua)



W Revista de Economia Mackenzie, v. 16, n. 2, Sdo Paulo, SP e JUL./DEZ. 2019  p. 10-52
ISSN 1808-2785 (on-line)

Tabela A.9

Resultados da regressdo por Probit multinomial ndo ordenado sem
a categoria "liberais” (concluso)

t statistics in parentheses

* 5<0.05, ** p<0.01, *** p<0.001

Fonte: Elaborada pelos autores.



